La teoria de los precios

- El productivismo es la teorfa del interés que
atribuye este ente econémico a la productividad
del capital. Es el pensamiento hoy dominante entre
los tedricos, mas la verdad es que no se apoya sobre
base muy sélida. La idea es seductora, pues si el ca-
‘pital pose¢ una capacidad productiva, es natural
que reciba como premio la porcién de valor que afia-
de al producto. . : |

Pero hay aqui una confusién entre productividad
fisica y wmo%:nﬂﬂmmm econémica. El capital aumen-
ta la produccién, el ntmero de unidades de producto
que se obtienen en el mismo tiempo y quizis con
menos trabajo y mejora de su calidad. Sin embargo,
no incrementa la cantidad de valor producida, y

esto es lo que interesa econémicamente. Si con una -

jornada de trabajo el trabajador obtiene diez veces
mas producto que cuardo ﬁﬂmwﬁ._mtw armano, cada
unidad de producto:-valdrd diez veces menos que
antes. Lo dnico que puede ocurrir, y debe ocurrir,
s que esa jornada vaya siendo més corta a medida
‘que la productividad del trabajo aumente por el

empleo de medios méas progresivos.

Esto no es ninguna fantasia; es la teoria de los
precios mantenidos generalmente por los eco-
nomistas. Desde muy antiguo les ha chocado a
éstos, al igual que a los legos, que el valor de las
cosas no esté en relacién con su utilidad. Un dia-
mante vale mucho, una libra de pan poco relativa-

~mente, y un vase de agua casi nada. La linea de

mayor a menor utilidad sigue el orden inverso. Es
indudable que, si un trozo de pan cuesta poco, es
porque tiene escaso coste de produccién; y si el agua
todavia vale menos es porque basta ir a cogerla
al rio o a la fuente. Si las cosas que cuestan poco
valieran mucho, sus productores se enriquecerian
mas que los otros y no querrian dedicarse a otras
producciones.

El razonamiento anterior destruye la idea de que
las fuerzas naturales que auxilian al trabajo agre-
gan un valor al producto que les es atribuible. No
es cierto, pues el efecto de esas fuerzas no es incre-
mentar el valor de tales productos, sino disminuirlo,
en razén del menor trabajo que cuestan, gracias a
su auxilio. Un alimento sintético de laboratorio




seria hoy dificil de producir y no resultaria grato

al paladar. La circunstancia de que las plantas ten-

gan la facultad de sintetizar los elementos del suelo
para elaborar complejos materiales orgéinicos, es
una preciosa propiedad que ha dhecho posible la
vida sobre la Tierra. Merced a la Agricultura, el
hombre ha sabido encontrar el medio de que,
mientras reposa, los vegetales que ha sembrado
vayan elaborando dia y noche los preciosos hidratos
de carbono, las proteinas, las grasas y otros prin-
cipios que son base de su nutricién y de la de los
animales domésticos. En tanto el granjero duerme,
las vacas rumian su alimento y segregan la leche
que al dia siguiente serd alimento de la préxima
ciudad. Es por ello que el pan y la leche son abun-
dantes y pueden venderse a precios asequibles.
Valen poco precisamente, porque las fuerzas na-
turales ayudan a producirlos, y se comprende que
las cosas se hayan arreglado providencialmente de

modo que lo més necesario sea barato y abundante, -
y lo raro y costoso sea precisamente lo no esencial -

para la vida.

Reflexiones como éstas han conducido a no fi-
jarse en la utilidad como base de los precios, y si
en la rareza o escasez de las cosas iitiles. La abundan-
cia abarata los productos, pero los propios alimentos

del hombre si escasean como ocurre en épocas de

carestia o en una plaza sitiada por hambre, pueden
llegar a alcanzar precios emormes, mas en tiempo
normal y bajo un régimen de libre competencia,
los articulos muy ttiles valdrdn poco y los de lujo
mucho, porque el lujo descansa en el consumo de
las clases ricas, que pueden pagar elevados precios
por mantener su prestigio. social.

Uno delos motivos de escasez es que las cosas
sean costosas de obtener es decir, que su obtencién
presente dificultades y exija trabajo. No es el
tnico; los diamantes no cuestan mucho en razén
del trabajo que contienen, sino de la rareza de los

criaderos que permite a sus duefios realizar grandes’

beneficios de su explotacién o del arriendo a la
explotacién ajena. No obstante, Ricardo, llevando
a la exageracion el principio de que las cosas son

raras porque exigen trabajo, establecig la conclusién
de que son valiosas no por la utilidad o la escasez

que tienen, sino por el trabajo que contienen. Uomo
al mismo tiempo pretendia que el salario se regula
por lo que el trabajador necesita para vivir y re-

producirse estrictamente, la consecuencia era obvia:

el trabajador es explotado por quienes absorben
esa diferencia entre lo que produce y lo que con-
sume. Esta es la conclusion que derivé Marx, y
llamé a esa diferencia plusvalia, un nuevo mote
para lo que antes se llamé interés y renta.

La observacién de los hechos nos dice una cosa
diferente. Bajo el régimen de empresa, que es hoy
universal, lo mismo si la empresa es privada, es-
tatal o colectivista, la base del precio es el coste
monctario o comercial, que comprende lo mismo

"

el del trabajo que cualquier otro gasto de producir.

Si ese gasto es superior al precio que puede obtener

por el producto, el empresario no producird, porque
el producir le resulta ruinoso, lo mismo si el gasto

rocede de pagar trabajo que de otra cosa. Lo que
Fe importa a la empresa es la suma total y no la na-

‘turaleza de las partidas, siempre que no pueda elu-

dirlas. Al vender la mercancia obtiene un precio,
que es el valor que el mercado le asigna. Si la dife-
rencia entre el valor y el coste es suficiente para que
la industria resulte remuneradora, el empresario
prosigue la produccién. De lo contrario, la abandona,
con lo cual la competencia disminuve y el precio
sube, a menos que por ser productores mas eficien-
tes los que quedan, puedan seguir abasteciendo al
mercado remuneradoramente al precio de antes.
Por el contrario, si la diferencia entre coste y precio
es tan elevada que la produccién resulta extraor-
dinariamente beneficiosa, en condiciones de libre

competencia serdn muchas las empresas que acudi-

ran a ella, con lo cual la oferta aumentara y el pre-
cio ird bajando hasta el nivel justamente remunera-
dor. Algunas empresas que no se hallan en el margen
de minimo beneficio, por su mayor eficiencia podran
realizar permanentemente beneficios mas que re-
muneradores, porque gozan de un monopolio rela-
tivo gracias a su mejor posicién, su mayor destreza
o su mas cuidadosa administracion.

De este modo explica Ta Economia teérica la
regulacién de los precios, fijindose éstos en el li-
mite minimo de coste y beneficio para las empresas
marginales. Si admitimos cque el precio se detiene
caprichosamente, dejando un vano entre coste y
beneficio minimo mayor o menor segin.empleen
més o menos capital, para determinar un tipo de
interés que ha de resultar de la magnitud de ese
vano, la teoria de los precios cae por su base, y.
la del tanto de interés queda en una vaguedad de
la que no es posible sacar nada practico. Asi se ex-
plica la infecundidad que ha demostrado esta teorfa.
Los economistas que la mantienen no se dan cuenta
de que la explicacién falsea uno de los goznes sobre
que gira la tesis basica de los valores, medular en
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Es indudable que si el capital que una empresa
emplea es ajeno, tiene que pagar un interés. Ese
interés no lo determina el resultado del negocio;

_esta predeterminado. Es un capitulo de sus costes,
que la empresa habréi de tener en cuenta. Si el dinero

es propio —bien que pertenezca a los propios ges-
tores del negocio, bien a unos accionistas que estén
a las resultas de él—, los empresarios agregardn el
interés que prodrian obtener del capital en una co-
locacién de mayor reposo al beneficio minimo que
consideren remunerador de los riesgos especiales
que vean en la empresa. En ambos casos se observa
bien que el interés del capital es algo que viene desde
fuera de la produccién misma; no se determina en

ella, ni menos por ella.—GERMAN BERNACER.
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